CocheCierto

GUIA PRACTICA | DOCUMENTACION

Documentacion que pedir al vendedor

Una lista ordenada para reducir sorpresas administrativas y saber que falta antes de pagar
o reservar.

Documentos y comprobaciones

- Permiso de circulacion y ficha tecnica.

- Situacion de la ITV y kilometraje registrado cuando pueda comprobarse.

- Identidad y legitimidad de la persona que vende el vehiculo.

- Informe oficial y consulta de cargas, limitaciones o incidencias administrativas.

- Facturas, historial de mantenimiento y reparaciones relevantes.

Preguntas que conviene dejar por escrito

- Que averias, golpes o reparaciones ha tenido?

- Hay financiacion, reserva de dominio, embargo o carga pendiente?
- Coinciden kilometros, fechas y titulares con la documentacion?

- Que incluye exactamente el precio y que gastos quedan fuera?

- Que garantia o responsabilidad se ofrece y en que condiciones?

No avances si...

- No puedes identificar al vendedor o no facilita la documentacion basica.
- Hay contradicciones que no se explican con evidencia.

- Te piden una senal urgente antes de revisar el expediente.

- El precio o la forma de pago no quedan claros por escrito.

Siguiente paso

Ordena tu situacion con una orientacion personalizada sobre uso, presupuesto, coste y comprobaciones.

Crear mi valoracion gratuita

Fuentes y limites

Este recurso resume buenas practicas y criterios de comprobacion. No es una tasacion, un diagnostico mecanico,
asesoramiento legal o financiero, una aprobacion de credito ni una garantia sobre el vehiculo. Las referencias pueden
cambiar; consulta siempre las fuentes oficiales y verifica tu caso.

CocheCierto no vende coches ni cobra comisiones por recomendar una unidad. Contacto: hola@cochecierto.com
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